Sylvie Labelle, directrice adjointe du Centre d’entrepreneurship Dobson-Lagassé de I’
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Faire des affaires aux Etats-Unis

Le Centre d’entrepreneurship Dobson-Lagassé
propose un symposium sur le sujet

Sherbrooke

idéle a sa mission,
F le Centre d'entre-

preneurship Dob-
son-Lagassé, de I'Uni-
versité Bishop’s,
organise un symposium
d’affaires sur le marke-
ting aux Etats-Unis.

Michel
RONDEAU

Les entrepreneurs
qui envisagent l'exportation vers les
Etats-Unis tireront profit de cet événe-
ment, souligne la directrice adjointe du
Centre d’entrepreurship, Mme Sylvie
Labelle.

Le symposium débulera 4 14 heu-
res, a la salle Bandeen de 'Université
Bishop’s, le jeudi 18 février. Les confé-
renciers invités seront Serge Racine, de
Shermag, André Leblond, président de
Décisionaide, Nat Findlay, président
d’Aerobic  Technologies, de Québec,
Mark Barry, un conseiller américain en
marketing qui est président de Cross-
boarder Devellopment Corporation, de
I'état de New York, ainsi qu'un repré-
contfant de o Rannue e AdAdusloanme.

En raison de la capacité d'accueil
des licux ou se déroulera le symposium,
il a fallu limiter le nombre de partici-
ants a une centaine, indique Mme La-
velle et, dés le premier jour de 'annon-
ce de I'événement, les éludiants ont été
nombreux a se monlrer intéressés,
«C’est ouvert aux ¢tudiants, aux profes-
seurs et a la communauté d'affaires.»

Trois clientéles

Le Centre d'entrepreneurship
comple trois clientéles principales, rap-
pelle Mme Labelle. D'abord, il y a lcs
ctudiants de I'Université Bishop's qui
veulent se lancer en affaire. «Ce peut
étre n'importe quel étudiant, pas scule-
ment un étudiant en administration:
par exemple, un étudiant en géographic
qui veul ouvrir un restaurant.»

Le Centre s'adresse aussi aux gra-
dués de I'Université, «n’importe ot au
monde», souligne Sylvie Labelle. Par
cxemple, un gradué¢ de Bishop’s qui
pense ouvrir deux entreprises a télé-
phoné récemment de Toronto pour ob-
tenir des conseils du Centre d'entrepre-
neurship. «Il avait besoin de conseils

des gens de la région, anglophones ou

francophones, qui songent 4 démarrer

une entreprise. Le service offert inclut
Iaide dans la préparation de plans d'af- !
faires, ainsi que conseils et aide aux en-!
trepreneurs a chaque étape du proces- «
sus de développement de leur projet |
d"affaires. «Par exemple, I'entrepreneur
qui se demande ou il peut obtenir du .
soutien financier pour démarrer son !
entreprise sera orienté ou on pourra -
méme faire les appels nous-mémes .
pour l'aider.»

La directrice adjointe du Centre
Dobson-Lagassé révéle: «On commen- .
ce & avoir des parrains, des mentors du
monde des aflt?aircs qui se proposent -
ruur conseiller les entrepreneurs vou- |
ant démarrer leur entreprises. A

Comme les membres du Regroupe-
ment des chefs d'entreprise de la région |
réunit des hommes daffaires qui ont '
un minimum d’années d’expérience, le «
Centre espére aussi créer éventuelle-
ment un réseau d’entrepreneurs pour !
les jeunes chefs d'entreprises. %

Le Centre d’entrepreneurship tra- |
vaille en complémentarité avec les au-
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